
Tarea Práctica Módulo 4 Curso Técnicas de Ventas de Intangibles
1. Simule que es un Asesor de Ventas de Seguros de una Nueva Compañía en su comuna y su jefe le solicita estimar cual es el potencial de mercado que tendría la compañía.

2. Con relación a la tarea del módulo 2, realice la simulación del Proceso de Venta Consultiva a un familiar o amigo, utilizando las redes sociales o correo electrónico.

3. Elabore el material de Marketing para los segmentos de mercado según los tipos de seguros priorizados en la tarea del módulo 2.

4. Elabore una Encuesta de Satisfacción de Servicio y aplíquela a sus Potenciales Clientes.

